“Acabamos de lanzar la tarjeta de

crédito p

BANCOS. EL PRESIDENTE
DE BANCO W, JOSE
ALEJANDRO GUERRERQ,
HABLO SOBRE LOS
RECIENTES LANZAMIENTOS
DE LA ENTIDAD Y LAS
PROYECCIONES QUE TIENEN
PARA CIERRE DE ANO

BOGOTA
Los productos financieros
enfocados en poblacionesespe-
cificas, permiten que quienes
nohan tenidola oportunidad de
accederatarjetas, créditos,oal-
gun servicio
IIII SIDE | bancario, pue-
' dan hacerlo. Y
esa es precisamente la apuesta
de Banco W, entidad que segiin
su presidente, José Alejandro
Guerrero, lanzo recientemente
algunos productos con el fin de
atender las necesidades de dis-
tintos emprendedores.

¢Cudles son sus mas recien-
tes productos?

Acabamos de lanzar la tar-
jeta de crédito para nuestros
empresarios. Imaginense una
sefiora que vende arepas en
una esquina, tiene una tarjeta
de crédito que le permite, en
caso de alguna emergencia,
pues que no tenga que recurrir
a un gota a gota, porque pue-
deutilizar su tarjeta parasuplir
esa necesidad inmediata que
puede tener. El cupo viene de
$500.000 a $2 millones.

También, acabamos de lan-
zar el crédito rotativo, para que
ellos mismos puedan manejar
su crédito. Ya no dependen de
que tengan que ir a la oficina,
sino que ellos mismos van abo-
nando y van manejando tam-
bién solos su crédito.

Lanzamos a principios del
afio nuestrabilletera digital. Ya
nuestros clientes pueden entrar
através de su celular, su compu-
tador, ver movimientos, hacer
referencias entre bancos, enfin.
A partir del primero de enero
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José Alejandro Guerrero, presidente Banco W, habld sobre el nuevo
CDT digital y las oportunidades de estas inversiones en el mercado.

también lanzamosnuestro CDT
digital. En cinco minutos abren
su CDT con Banco W.

;0ué han logrado con estos
nuevos productos?

El crédito rotativo lo acaba-
mos de lanzar en junio. En el
mes completamos como 100
créditos ya, pero, pues, eso em-
pieza un proceso de masifica-
cién importante, tanto la tar-
jeta como el crédito rotativo.

Y en cuanto a la Billetera W,
hoy tenemos ya casi 30.000

clientes que estan utilizando-
lay con depodsitosalrededor de
los $3.500 millones.

+Los CDT siguen siendo ren-
tables pese a la baja de tasas?

E1 CDT siempre ha sido una
muy buena inversion porque
tiene una tasa un poco mayor
para el riesgo que tiene.

El sistema financiero es su-
premamente sélido en Colom-
bia y tener los recursos depo-
sitados en un depodsito a
término, en unaentidad finan-
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ara nuestros empresarios”

José Alejandro Guerrero es administrador de empresas de
la Universidad Icesi, especialista en finanzas de la Universidad
del Valle y especialista en Direccién Estratégica Comercial

e

de la Universidad de los Andes en Bogota. Es presidente

del Banco W, cuenta con mas de 32 afios de experiencia

en el drea financiera, administrativa, de riesgo, comercial,
mercadeo y gestion humana, y se ha desempefado

en cargos directivos en compafiias del sector
como AV Villas, Helm Bank y Bancolombia.

Lina Montoya
Madrigal

Directora ejecutiva
de Interactuar

“A pesar de la situacion,

los empresarios cada dia
salen a trabajar, lo que
hace que la generacién de
empleo en el pais esté en su
gran mayoria en medianas
¥ pequerias empresas”.

30.000

CLIENTES Y ALREDEDOR DE
$3.500 MILLONES EN DEPOSITOS
REGISTRA LA BILLETERA

W HASTA EL MOMENTO.

Escanee para ver el
Inside completo con
José Alejandro Guerrero,
presidente Banco W.

Sfganos en:

www.larepublica.co
{Con mis informacién sobre
la alianza de Banco W con Usaid.

cieraanivel local, es suprema-
mente seguro.

4 0ué balance tienen de los
primeros meses del aiio?

En materia de utilidades,
este es un afio de transicion de
un 2023 que fue bastante com-
plejo v hacia un 2025 que va a
ser bastante positivo. Yo creo
gue inclusive muchisimo me-
jor comparado con 2022, que
fue un afio muy importante
para la economia y también
para el banco.

Durante el primer semestre,
el banco viene dando pérdidas
mensuales. Pérdidas mensua-
les, basicamente eso es el cos-
to del fondeo.

i Cudntos créditos esperan
colocar este afio?

Esperamos colocar mas de
un bhillon de créditos durante
este afio.

Asobancaria propone im-
pulsar la vivienda No Vis
para reactivar la economia,
jconsideran gue esto puede
contribuir?

Definitivamente, pues Co-
lombia es un pais donde la
construccion de vivienda u
obras de infraestructura mue-
ve laeconomia, porque eso ge-
nera empleo.

iQué tanta participacion
tienen ustedes en el mercado
de remesas?

Nosotros iniciamos en este
negocio en plena pandemia;
sin embargo, arrancamos con
una participacion del merca-
do de 4,6%, hoy estamos en
7.4%, hemos venido ganando
participacién.

El mes pasado pagamos
US$72 millones en 290.000
operaciones, lesentregamos el
dinero, nosotros decimos que
las remesas son délares en-
vueltosen amor, es decir, siem-
prela persona que esta en el ex-
terior, es una persona que se
fuealuchar porsu familia aqui
en Colombia, a vivir alla duro.
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